BUSINESS LEADERSHIP
Essere Leader con il metodo esclusivo
dell’Analisi Transazionale



BUSINESS LEADERSHIP
Essere Leader con il metodo esclusivo
dell’Analisi Transazionale

Guidare verso obiettivi chiari e di successo, motivando il team e
favorendo l'espressione dei talenti: questa e I'essenza della Business
Leadership in un mondo in costante evoluzione. Essere un punto
di riferimento positivo e un capitano che sa affrontare le crisi e i
cambiamenti. Ma anche un Leader che e sicuro e da sicurezza.

In che modo, quindi, affinare la propria Leadership e diventare un
Business Leader? Con il metodo esclusivo dell’Analisi Transazionale,
una teoria della personalita e della comunicazione molto potente per
spiegare i fenomeni e per realizzare le innovazioni, potrai sperimentare
modalita di guida e tecniche di comunicazione e engagement efficaci
e immediate. Avrai la possibilita di confrontarti con esperti del settore
che ti aiuteranno, allenandoti, a diventare un Business Leader ideale
richiesto dalla tua azienda e apprezzato dai collaboratori.

Produttivita, qualita di Leadership e conduzione dei Team vincenti
sono temi che saranno affrontati anche con l'ausilio delle Neuroscienze
applicate al Management e ai contesti aziendali. Sulla scorta delle
ricerche piu aggiornate, ti aiuteremo a capire quanto sia importante
avere dei punti di riferimento scientifici per raggiungere i tuoi obiettivi
di carriera.

OBIETTIVI

Gli obiettivi del corso sono:

1. affinare le modalita comunicative in modo da adottare semplicita
espressiva e trasparenza in ogni situazione;

allenare modalita comportamentali efficaci fondate su valori chiari;
imparare ad agire nell'incertezza;

valorizzare I'apprendimento costante personale e del team
potenziare la chiarezza, l'autorevolezza, la condivisione e il senso
del Gruppo;

6. diventare un Business Leader
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ARTICOLAZIONE
Due moduli di 16 ore (venerdi e sabato), per un totale 32 ore.

Due giorni consecutivi, con una pausa di una settimana, tra un modulo
e l'altro.

Le giornate di formazione saranno articolate alternando input teorici a
esercitazioni pratiche con il supporto del Business Coaching.




DESTINATARI E NUMERO PARTECIPANTI

Il corso e rivolto a Leader, Executive, Senior Manager, CEO,
Amministratori Delegati, Imprenditori e a coloro che vogliono diventare
Business Leader.

Minimo 8; Massimo 15 partecipanti

COSTO
€ 800 (IVA inclusa) se ti iscrivi entro il 6 gennaio 2020
€ 1.000 (IVA Inclusa), se ti iscrivi dal 7 gennaio al 31 gennaio 2020

LUOGO DI SVOLGIMENTO
Il corso si svolgera il venerdi e il sabato, presso i locali di PerFormat %
Polo Tecnologico di Navacchio (Pisa)

Per maggiori informazioni:
Dott. Giacomo Brucciani

Cel. +39 347 0124051

Tel. +39 050 0984004

Email: g.brucciani@performat.it

CONTENUTI

L'azienda come sistema complesso

Autorita e autorevolezza: quando scegliere

| ruoli e le funzioni e i relativi livelli di responsabilita

Diversi tipi di relazioni, con i team e con il management

Sapersi esprimere con chiarezza e efficacia

Comprendere i messaggi degli altri

Influenzare gli altri e raggiungere gli obiettivi

Come si condividono gli obiettivi

Motivare i team e mantenere un‘attenzione particolareggiata ai
membri

Valutare i collaboratori e i team

Conoscere e sostenere utilizzando i feedback

Individuare, comprendere e gestire le dinamiche di gruppo

Negoziare e gestire i conflitti

Neuroscienze e Leadership: concetti chiave per esercitare il ruolo

Per il calendario consulta il sito web www.performatbusiness.it

4



SEDE DI SVOLGIMENTO

PerFormat s.r.l. Pisa
c/o Polo Tecnologico
Via Giuntini, 25 int. 1
Navacchio (PI)
www.performat.it
info@performat.it
+39 050 0984004

Agenzia formativa
autorizzata dal CNOAS
Provider ECM

Provider autorizzato dal CNI

“Le aziende sono costruzioni
delle menti umane. Se le persone
crescono, le aziende crescono.”
A. E. Tangolo

Scopri le possibilita per finanziare la tua for-
mazione. Per maggiori informazioni chiama al
+39 050 0984004

Messaggio pubblicitario con finalita promo-
zionale. Tutte le condizioni contrattuali ed
economiche sono disponibili presso il Con-
venzionato Consel. II Convenzionato opera
quale intermediario del credito per Consel
SpA, non in esclusiva.




